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SAVOIR VIVRE MOTOR TALK

Seit dem Verkaufsstart vor zwei Jahren (*) ist der 
Mustang Mach-E ein Dauerbrenner – bei MVC 
Motors wurden laut eigener Aussage bereits 

mehrere hundert Exemplare verkauft, auch von ex-
trem positiven Kundenrückmeldungen ist die Rede. 
Der aktuell einzige Elektro-PKW von Ford (dessen 
Marke Mustang mittlerweile ist) punktet u. a. mit ei-
ner bemerkenswerten Reichweite – mit der großen 
Batterie fährt er nicht nur auf dem Papier, sondern 
auch in der Praxis bis zu 600 Kilometer weit. Diverse 
Testvergleiche aus der Vergangenheit belegen, dass 
dieser in Mexiko produzierte SUV vergleichbaren 
Modellen im Premium-Segment – nicht zuletzt we-
gen einer attraktiven Basisausstattung auch preislich 
– durchaus Konkurrenz macht.

(*) siehe auch Ambassadors‘ Drive in Cercle Diplo-
matique, 4/2021 (Winterausgabe)

Since its launch two years ago (*), the Mustang 
Mach-E has been an enduring success – MVC 
Motors claims to have already sold several 

hundred units, and there has been lots of extremely 
positive customer feedback. As the only electric ve-
hicle currently offered by Ford (whose brand Mus-
tang is now), it stands out with its remarkable range 
– with the larger battery, it can go up to 600 kilome-
tres not only on paper but also in real-world dri-
ving. Various past comparison tests have shown 
that this SUV, produced in Mexico, poses a signifi-
cant competition to comparable models in the pre-
mium segment –  and thanks to its attractive basic 
configuration, it also holds its ground in terms of 
pricing.

(*) See also Ambassadors’ Drive in Cercle Diploma-
tique, 4/2021 (Winter edition)

Sie bieten Autos nicht nur zum 
Verkauf und als Leasing-Modelle 
an, sondern vermieten sie auch.
Wir sehen einen Trend weg vom 
Besitz hin zu einer reinen Nutzung. 
2018 haben wir daher die 
Autovermietung Carl gegründet. Sie 
richtet sich an Menschen, die für 
mehrere Monate ein Auto 
benötigen, dieses aber beispiels-
weise saisonbedingt wechseln 
wollen – im Sommer ist vielleicht 
ein Cabrio interessant, im Winter 
vielleicht ein Allrad-SUV. Damit 
sprechen wir u. a. Unternehmen an, 

die flexibel agieren müssen. Es sind bereits einige Hundert von 
uns vermieteten Autos auf den Straßen unterwegs.

Welche Rolle spielt Diplomatic Sales im Unternehmen? 
Was wird gekauft?
In unserem Hauptstandort an der Brünner Straße hat der Verkauf 
an Diplomaten aufgrund der Nähe zur UNO City immer eine 
wichtige Rolle gespielt. Dass Ford eine starke internationale 
Marke ist, hilft natürlich auch. Größere Familien entscheiden sich 
oft für den Ford Galaxy oder die Tourneo-Busse. Aufgrund der 
gestiegenen Beliebtheit von SUVs ist nun auch der Ford Kuga ins 
Interesse gerückt. Wer das Auto hauptsächlich für sich benötigt, 
kauft einen Ford Puma.

Autos verbinden die Menschen und erfüllen dadurch eine 
soziale Funktion. Inwieweit sehen Sie als Autohändler eine 
soziale Verpflichtung bzw. wie kommt diese bei Ihnen zum 
Ausdruck?
Wir vertreten den Standpunkt, dass Mobilität frei und unabhängig 
sein muss und sich jeder seine Art der Fortbewegung selbst 
aussuchen können sollte. Das Auto ist für unser Leben unglaublich 
wichtig, denn ohne Autos würde unser gesellschaftliches 
Zusammenleben nicht mehr funktionieren. Das betrifft auch das 
Wiener Kinderhospiz Momo, deren Betreuer und Betreuerinnen 
schwerstkranke Kinder und ihre Familien medizinisch, pflegerisch 
und psychosozial betreuen. Um bei den betroffenen Familien vor 
Ort sein zu können, müssen die Betreuer und Betreuerinnen, die 
einen unglaublichen Job leisten, mobil sein. Wir unterstützen 
diese Einrichtung mit zwei Autos, die wir kostenlos zur Verfügung 
stellen.

Wie reagieren Sie auf den Trend zur Elektromobilität?
Im urbanen Raum werden elektrische Fahrräder ein ernstzuneh-
mender Ersatz zum Auto werden. Daher haben wir uns auch den 
E-Bikes verschrieben und kürzlich in unserem Standort 
Wien-West die erste MVC Radfabrik gestartet. Die hohe 
Nachfrage in kurzer Zeit bestätigt uns darin. 

In addition to offering cars for sale and leasing models, you 
also provide car rental services.
We are seeing a shift away from ownership towards a focus on pure 
usage. That’s why in 2018, we established the car rental service 
“Carl”. It caters to individuals who require a car for multiple months 
but may prefer to switch vehicles based on the seasons – for 
instance, a convertible might be appealing in the summer, while an 
all-wheel-drive SUV might be preferred in the winter. Our offering is 
particularly attractive to businesses that require flexibility in their 
operations. Right now, there are already several hundred of our 
rental cars on the roads.

What role does diplomatic sales play at the company, and 
which types of vehicles are typically purchased?
Diplomatic sales has always played an important role in our 
company, particularly at our main location on Brünner Straße due to 
its proximity to the Vienna International Centre. The strength of the 
Ford brand as an international name also contributes to its appeal. 
Larger families often opt for the Ford Galaxy or Tourneo vans. With 
the increased popularity of SUVs, the Ford Kuga has also garnered 
attention. For those seeking a vehicle primarily for personal use, the 
Ford Puma is a popular choice.

Cars bring people together and serve a social function. As a 
car dealer, how do you perceive your social responsibility, 
and how does it manifest itself in your actions?
We firmly believe that mobility should be easily accessible and 
independent, allowing individuals to choose their preferred means 
of transportation. Cars play an incredibly vital role in our lives, as 
our societal coexistence would not function without them. This also 
extends to organisations such as the MOMO Vienna Mobile 
Children’s Hospice, which provides medical, nursing, and 
psychosocial care to children with life-threatening conditions and 
their families. To ensure that dedicated caregivers can be present 
for the families they support, mobility is essential. We support this 
initiative by providing them with two cars free of charge, enabling 
their valuable work to continue.

What are your thoughts on the trend towards electric 
mobility?
In urban areas, electric bicycles are becoming a viable alternative to 
cars. That’s why we have also embraced e-bikes and recently 
launched the first MVC Bike Factory at our Vienna-West location. 
The high demand we have seen here has reinforced our commit-
ment to this mode of transportation.

Geschäftsführer | Managing DirectorAlexander Bittner

DIRECTOR’S TALKText und Interview: Stephan Burianek

INFO:
mvcmotors.at
rentacarl.at 

MVC-Standorte | MVC-Locations:

Wien Nord (Hauptstandort): Brünner Straße 66, 1210 Wien (alle Marken | all brands)
Wien-Simmering: Simmeringer Hauptstr. 261, 1110 Wien (Ford, Nissan, Peugeot)
Wien-West: Guldengasse 1A, 1140 Wien (Ford)
Brunn: Wiener Straße 152, 2345 Brunn am Gebirge (Ford, Fiat, Alfa Romeo, Jeep, Abarth)

Der Mustang Mach-E mischt 
im Premium-Segment mit.
The Mustang Mach-E 
competes in the premium 
segment.

Der Hauptstandort von MVC 
Motors befindet sich auf der 
Brünner Straße.
The main location of MVC Motors 
is located on Brünner Straße.

INFO

MVC Motors ist seit der 
Übernahme von vier Standorten 
in Wien im Jahr 2007 – einer 
davon ist zwischenzeitlich nach 
Brunn am Gebirge übersiedelt 
– Österreichs größter 
Ford-Händler. Sukzessive 
wurden auch die Marken Volvo, 
Alfa Romeo, Jeep, Nissan, 
Peugeot, Fiat und Abarth ins 
Sortiment genommen. Seit dem 
Verkaufsstart im Jahr 2021 wird 
der Mustang Mach-E bei MVC 
Motors stark nachgefragt.
Since the acquisition of four 
locations in Vienna in 2007 
(one of which has since 
relocated to Brunn am 
Gebirge), MVC Motors has 
become Austria’s largest Ford 
dealer. The company has 
steadily expanded its range to 
include brands such as Volvo, 
Alfa Romeo, Jeep, Nissan, 
Peugeot, Fiat, and Abarth. Since 
its introduction in 2021, the 
Mustang Mach-E has generated 
strong demand at MVC Motors, 
garnering significant interest 
from customers.

MVC Motors / Mustang 
Mach-E

Technische Daten | 
Technical data
Elektromotor-Leistung | Electric 
engine power	
198 / 358 kW (269 / 487 PS)

Vollelektrische Reichweite 	
 | Range	
400 / 610 km

Batteriekapazität | Battery capacity	
76 / 99 kWh

Beschleunigung 0-100 km/h (sek.) 
| Acceleration 0-100 km/h (in 
seconds)	  
4,4 / 7 Sekunden

Preis Price	
ab | from € 51.650,–  
(nach Abzug der E-Mobilitätsga-
rantie, inkl. USt) | after deduction of 
the e-mobility guarantee, including 
VAT

Ein elektrischer Dauerbrenner | Enduring electric success
Mustang Mach-E


